
Як залучити інвестиції в бізнес 
  

ОНЛАЙН 

24 травня 2023 

© Єгор Шишенок 



Єгор Шишенок – підприємець, співвласник та 
генеральний директор консалтингової компанії «Якість 
Гарантовано». Експерт у сфері бізнес-планування та 
інвестиційного консалтингу.  
 
Популяризатор підприємництва та громадський діяч. 
Ідеолог та організатор міжнародних бізнес-заходів у 
сфері залучення фінансування в проєкти. 
 
Паралельно з основним напрямком діяльності, 
займається іншими комерційними і соціальними 
проектами:   



Ксенія Шишенок - експерт стратегічного планування, співвласниця 
консалтингової компанії «Якість гарантовано», сертифікований 
оцінювач бізнесу, цінних паперів, інтелектуальної власності. Досвід, 
понад 720 проектів в бізнес-плануванні. Спікер, ментор, трендвотчер, 
автор статей в провідні бізнес-видання України. 
 
Більше 15 років в управління проектами. 
 
Один з організаторів таких подій в Києві: 
● Перший ярмарок грантів для бізнесу (більше 320 гостей, 16 спікерів) 
● Міжнародний ярмарок грантів, кредитів та інвестицій (захід в 3 
потоки, 35 спікерів). 
 
За 6 місяців 2022 року залучила більше 15 млн.грн для українських 
підприємців 



Типи інвестиційних проектів 

1. Класичний бізнес 

 А. Новий бізнес - проект створення 

 Б. Вже працюючий бізнес – проект розширення   

 В. Вже працюючий бізнес – антикризовий проект 
 

2. Стартап  

 А. Проект створення  

 Б. Проект масштабування 
 

3. Соціальний бізнес 

  А. Проект створення  

 Б. Проект масштабування 



Типи інвестиційних проектів 
 
4. Державний інвестиційний проект 
 А. Проект створення  
 Б. Проект масштабування 
 В. Антикризовий проект 
 
5. Громадський, територіальний, суспільний проект 

Типи неприбуткових проектів, які потребують фінансування 
 
1. Благодійні проекти 
2. Соціальні неприбуткові проекти 
3. Релігійні проекти 
4. Ідеологічні проекти 



Типи інвесторів 
 
1. Приватний моноінвестор 
 А. Посівний 
 Б. Венчурний 
 В. Стратегічний (мажоритарний) 
 Г. Міноритарний 
 Д. Кредитор  
 ххх. Комбінований  
 
2. Група приватних інвесторів 
3. Компанія, корпорація, кооператив  
4. Інвестиційний фонд (класичний, венчурний, крауд) 
 



Типи інвесторів 
5. Банк 
6. Держава 
7. Наддержавні структури 
 
Типи донорів для неприбуткових проектів 
1. Приватні меценати  
2. Спонсори (крім рекламних) 
3. Грантодавці (фонди українські та міжнародні) 
4. Державні фінансові програми (галузеві, регіональні) 
5. Релігійні, ідеологічні тощо 



Приватний 
інвестор(и) 

Класичний бізнес 

Компанії 

Інвестиційні фонди 

Банк Кредит 

Застава 

Грантодавець 
(донор) 

Меценат, спонсор 

Держава 



Приватний 
інвестор(и) 

Стартап  

Компанії 

Інвестиційні фонди 

Банк Кредит 

Застава 

Грантодавець 
(донор) 

Меценат, спонсор 

Держава 



Приватний 
інвестор(и) 

Соціальний бізнес 

Компанії 

Інвестиційні фонди 

Банк Кредит 

Застава 

Грантодавець 
(донор) 

Меценат, спонсор 

Держава 



Приватний 
інвестор(и) 

Державний 
інвестиційний 

проект 

Компанії 

Інвестиційні фонди 

Банк Кредит 

Держгарантія   

Грантодавець 
(донор) 

Меценат, спонсор 

Наддержавні 
структури 

Бюджет 



Приватний 
інвестор(и) 

Громадський, 
територіальний, 

суспільний проект 

Компанії 

Інвестиційні фонди 

Банк Кредит 

Держгарантія   

Грантодавець 
(донор) 

Меценат, спонсор 

Держава 



Благодійний проект Грант 
Грантодавець 

(донор) 

Меценат, спонсор 

Держава 



Соціальні 
неприбуткові 

проекти 

Грант 
Грантодавець 

(донор) 

Меценат, спонсор 

Держава 



Релігійні та 
ідеологічні проекти  

Грант 
Грантодавець 

(донор) 

Меценат, спонсор 



Бізнес-інкубатор - організація, яка надає на певних умовах і на 
певний час спеціально обладнані приміщення та інше майно 
суб'єктам малого підприємництва, що розпочинають свою 
діяльність, з метою сприяння у набутті ними фінансової 
самостійності. Окремим видом бізнес-інкубаторів є бізнес-
акселератори, які надають в основному освітню, консалтингову та 
інформаційну підтримку.  

 



Старт: 250 тисяч доларів – власних коштів 
 
Розвиток: Кредити 
 
Масштабування: 
Інвестиції Horizon Capital 

 

Старт: 7 тисяч доларів – власних коштів 
 

Розвиток: Реінвестиції прибутку протягом 
6 років 

 
Масштабування: Зміна бізнес-моделі 

 





Старт: 120 тисяч доларів від 
приватного інвестора 
 
Розвиток: Краудфандинг на 
Kickstarter 
 
 



Старт: 8000 USD своїх + 200 000 USD FFF 
 
Розвиток: продаж першої компанії за 307 мільйонів 
доларів 
 
Розвиток: продаж другої компанії за 100 мільйонів 
доларів 
 
Розвиток: Залучення інвестицій 
 
Розвиток: Залучення інвестицій 
 
Розвиток: Залучення інвестицій 
 
 
 



Особливості різних форм фінансування 

1. Інвестиції 
2. Кредити 
3. Бізнес-ангели та венчурні фонди 
4. Крауд 
5. Власні кошти 
6. Грант 



№1. Інвестиції 

ІНВЕСТИЦІЇ – це вкладення з метою отримання прибутку. Це частка у бізнесі (кошти в обмін на частину 

прибутку, інвестор несе ризик втрати капіталу). 

Пряме інвестування – коли інвестор купує певну кількість акцій підприємства або організації, що забезпечує 

його участь у процесі управління компанією.  

Кредитне інвестування – коли інвестор залучає кредити банків або фінансових компаній для інвестування. Для 

цього інвестор повинен мати заставний інструмент для банку і підтвердження ефективності інвестицій у 

вигляді детального бізнес-плану. 

Проте останнім часом з’являються й нові форми інвестицій.  

Наприклад, бізнес-інкубатори або кластери – коли інвестор створює умови для групи компаній одного або 

кількох схожих напрямків діяльності. Надає приміщення та інфраструктуру в обмін на частку в бізнесі.  



Переваги: 

● отримуєте значну/всю суму на 
реалізацію проєкту; 

 
● інвестор зацікавлений у 

реалізації та розвитку проєкту; 
 
● можна отримати корисні 

зв’язки у профільній сфері. 

Недоліки: 

● залучаючи інвестора, ви втрачаєте 
повний контроль над проєктом; 

 
● інвестор фінансує тільки проєкти, в 

успішності яких впевнений особисто; 
 
● залучення інвестицій напряму 

залежить від презентації проєкту та 
інших досить суб’єктивних факторів. 



2. Кредити 

КРЕДИТ − кошти, що надає кредитор позичальнику під певні зобов’язання, 

визначені сторонами (відсотки, застава тощо).  

Кредит вигідний, якщо прибуток після залучення кредитних грошей перевищить 

витрати на обслуговування боргу.  

Кредит варто брати, коли є чіткий, перевірений бізнес-аналітиками план, або 

малий бізнес вже починає давати прибуток і для подальшого розвитку не вистачає 

додаткового фінансування. 



Переваги 

● поширений і зрозумілий спосіб 
отримання коштів; 

● можна підібрати зручні умови 
кредитування та виплат; 

● часто банки та інші кредитні 
організації мають спеціальні умови 
для кредитування бізнесу (наприклад, 
ЄБРР, державні програми 5-7-9); 

● не просять частку в бізнесі.  



Недоліки 

● гроші треба віддавати; 
● ризикуєте тим, що вказуєте як заставу; 
● через відсотки віддаєте більше, ніж 

отримали; 
● треба мати власний капітал, щоб 

доказати платоспроможність. 



№3. Бізнес-ангели та венчурні фонди 

Бізнес-ангел — це інвестор, який спеціалізується 
на підтримці нових стартапів і підприємців. 

Надає фінансову підприємницьку підтримку, але 

також може надати поради та підтримку у 

започаткуванні вашого бізнесу.  

Окрім фінансування компанії, інвестори, як 

правило, беруть активну участь в управлінні на 

рівні правління та в особливих випадках у 

виконавчому комітеті.  

https://www.angelone.fund/ 



№4. Краудфандинг 

КРАУДФАНДИНГ – це спосіб колективного фінансування проєктів, де кошти на запуск та розвиток ідеї 
дають люди, яким вона сподобалась. 

Спонсори/донори/благодійники – це люди, які вкладають кошти у ваш проєкт. За це вони можуть 
отримати символічну винагороду (зразок продукту, сувеніри тощо). 

Краудфандинг-платформа – інтернет-ресурс, де розміщують проєкти для збору коштів, а спонсори 
можуть фондувати у той проєкт, що їм сподобався найбільше. 

Хто може краудфандити  

● комерційні та некомерційні проєкти; 
● приватні особи/команди та організації. 

Основна вимога – наявність юридичної особи на рахунок якої, за угодою, прийдуть зібрані кошти. 



Спільнокошт - 

biggggidea.com 

https://biggggidea.com/projects/
https://biggggidea.com/projects/
https://biggggidea.com/projects/
https://biggggidea.com/projects/


№5. Власні кошти (бутстреппінг) 

Бутстреппінг - це створення бізнесу з нуля на власні кошти, власними зусиллями, 
без сторонньої допомоги, тобто без залучення зовнішніх інвесторів. 

Бутстреппінг (з англ. дослівно) – затягнути ремінці на взутті. Вперше цей термін 
зародився в Великобританії і означав «зробити щось самостійно, без будь-якої 
сторонньої допомоги».  

Стратегія бутстреппінгу полягає в правильному використання вже наявних ресурсів 
та креативному підході до вирішення бізнес-задач.  



Іншомовний термін для звичного поняття чи щось нове? 

На перший погляд, може здатися що бутстреппером можна назвати будь-якого 
підприємця, який здійснює підприємницьку діяльність виключно за рахунок власних 
коштів. 

Бутстреппінг – це свідома, обрана стратегія розвитку стартапу/компанії зі своїми 
принципами, методами, перевагами та недоліками. Ця стратегія має позитивні 
результати, якщо вдумливо застосовувати її правила. 

Бутстреппінг - нелегкий шлях, але його нагорода – це володіння 100% корпоративних 
прав, швидкість, гнучкість, незалежність. 



Переваги 

● ви ризикуєте виключно своїми 
грошима; 

● у будь-якому випадку ви нікому 
не маєте повертати гроші; 

● проєкт не залежатиме від 
стороннього фінансового 
впливу; 

● результат і прибуток від проєкту 
буде належати виключно вам. 

Недоліки 

● ви ризикуєте своїми грошима; 
● це потребує часу і економії; 
● це повністю залежить від рівня 

ваших прибутків; 
● важко швидко масштабуватися. 



№6. Грант 

ГРАНТ – це фінансові чи інші ресурси, що безоплатно надаються для реалізації певних чітко 

визначених проєктів/цілей державними, приватними чи міжнародними організаціями. 

Конкурсний відбір та подальше звітування про використання залучених ресурсів.  

Грантодавець/донор – це вітчизняна чи зарубіжна організація, що надає грантову підтримку 

конкретним проєктам, які відповідають її цілям і завданням.  

Грантодавець встановлює певні умови розгляду заявок і підтримки найкращих з них. 



Недоліки:  

● розмір гранту чітко визначений; 

● потрібно вчасно підготувати пакет різних документів; 

● є певні вимоги до проєктів, які допускаються до конкурсу; 

● процес прийняття рішення щодо надання або ненадання гранту триває, як 

правило, досить довгий час, 

● грантові кошти надходять до реципієнта поетапно і досить повільно (на 

відміну від благодійного внеску, який надається одразу повністю без суттєвих 

додаткових умов), 

● деякі гранти передбачають аудит та регулярну звітність по проєкту. 



Переваги: 

● якщо проєкт реалізовано якісно і вчасно гроші повертати не треба; 
● підтримка проєкту державними чи міжнародними організаціями приверне 

увагу до проєкту; 

● грантодавець не потребує долі в проєкті; 

● немає %, які нараховуються на суму гранту; 

● грант дозволяє отримати достатньо велику суму коштів на тривалий  період 

часу; 

● з кожним наступним грантовим етапом, можна легше залучити гранти. 



На що можуть видаватися гранти? 

● на бізнес-проєкт 

● для навчання 

● на дослідження і розробку прототипу 

● на участь у виставках 

● соціальні проєкти та інше з наступним 
звітом про їх використання та результати 
зміни ситуації. 

Гранти можуть видаватися: 

- фізичній особі (наприклад, на навчання) 

- юридичній особі (для бізнесу, участі у 

виставках) 

- фізичній особі-підприємцю 

- об’єднанню підприємств (консорціум) 



Чому важливо приймати участь і отримувати гранти? 

1. Можна втілити задум за грантові кошти 

2. Грантові кошти надаються безкоштовно, грантодавець не впливає на 

ваші рішення, як інвестор і не просить частку у підприємстві 

3. В світі давно вже бізнеси і стартапи розвиваються не за власні кошти 

4. Можливість рухатися швидше 

5. Можливість отримати хороший PR 

6. Відкриваються наступні грантові можливості. Далі отримувати гранти 

можна легше і більш великі суми. 



Пошук грантових програм для підприємців можна здійнювати в таких сфераї: 

1. Креативна сфера 

2. Бізнес-сфера 

3. Гранти для громадських організацій 

4. Навчання, інкубатори, акселератори 



Джерела пошуку грантів 

https://gurt.org.ua/ 

https://gurt.org.ua/


Клуб ділових людей 

https://bc-club.org.ua/opportunities/ 



Громадський простір 

https://www.prostir.ua/categor
y/grants/?next_page=4 



Дія.Бізнес 

https://business.diia.gov.ua/cases/granti 

https://business.diia.gov.ua/cases/granti


Дім Європи 

https://houseofeurope 

.org.ua/opportunity/10 
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Український культурний фонд 

https://ucf.in.ua 



Грантові можливості на травень-червень 2023  

1.Грант на Власну справу 

Для кого: заявку може подати громадянин 
України, юридична особа або фізична особа-
підприємець 

Сума гранту: від 50 до 250 тис. грн. 

Умови гранту: створити 1-2 нових робочих 
місця, 3 роки працювати і сплачувати податки 



На що можна використати кошти? 

1. придбання обладнання; 

2. закупівлю сировини, програмного забезпечення 

3. орендну плату (не більше 25% від суми гранту); 

4. лізинг обладнання 

5. покупку франшизи 

6. маркетинг та рекламу 

7. придбання транспортних засобівnew 



Як подати заявку? 

Для того, щоб подати заявку на цей грант необхідно написати бізнес-план 

проєкту і заповнити невелику анкету на сайті 

https://diia.gov.ua/services/grant-na-vlasnu-spravu 

Дедлайни: кожні 2 тижня нова хвиля 

Прийом заявок до 19.11.2023 

https://diia.gov.ua/services/grant-na-vlasnu-spravu
https://diia.gov.ua/services/grant-na-vlasnu-spravu
https://diia.gov.ua/services/grant-na-vlasnu-spravu
https://diia.gov.ua/services/grant-na-vlasnu-spravu
https://diia.gov.ua/services/grant-na-vlasnu-spravu
https://diia.gov.ua/services/grant-na-vlasnu-spravu
https://diia.gov.ua/services/grant-na-vlasnu-spravu


Гранти для ветеранів 

Уряд розширив проект єРобота та запускає нові грантові програми для ветеранів на 
започаткування або розвиток власного бізнесу. 
 
запускаються нові грантові програми, за якими можна отримати грант: 
 
• 250 тис грн - для учасника бойових дій та/або особи з інвалідністю внаслідок війни за 
умови створення одного робочого місця; 
 
• 500 тис грн - для члена сім'ї учасника бойових дій та/або особи з інвалідністю 
внаслідок війни за умови створення двох робочих місць; 
 
• 1 млн грн - для учасника бойових дій та/або особи з інвалідністю внаслідок війни, які 
зареєстровані як ФОП не менше ніж 3 роки, за умови створення чотирьох робочих місць, 
мінімум 2 з яких займуть ветерани або особи з інвалідністю внаслідок війни. 



Умови 
 
Гранти на 500 тис грн та 1 млн грн надаватимуться за умови співфінансування з 
отримувачем у співвідношення 70/30, тобто отримувач гранту має вкласти в свою 
справу 30% власних коштів, 70% коштів надасть держава у вигляді гранту. 
 
Грантові кошти підприємець може використати на придбання обладнання, сировини, 
матеріалів, оренду приміщення та транспортних засобів, необхідних для реалізації свого 
бізнес-проекту, закупівлю ліцензійного програмного забезпечення, оплату послуг з 
маркетингу та реклами. 
 
Заяви на отримання грантів можна подавати з 10 квітня через портал Дія. 
Окрім того, отримувачі грантів зможуть безоплатно пройти навчання з питань 
підприємництва та отримати консультації у регіональних центрах зайнятості. 



2. Talents for Ukraine 

Для кого програма: 

Для харизматичних і талановитих людей, які вже зараз впливають або скоро 

зможуть вплинути на розвиток України чи світу. 

 

Сума гранту 5 000 доларів 

Дедлайн: поки не вичерпається фонд 

Деталі програми тут: https://foundation.kse.ua/talents-for-ukraine/ 



Що потрібно для участі? 

● заповнити невелику аплікаційну форму; 

● написати мотиваційний лист 

● відзняти відео про себе і свій проєкт 

● своє резюме 



3. Грантова програма МОМ 

для постраждалих від 
війни мікро- та малих 
підприємств в Україні 

https://ukraine.iom.int/uk/ne
ws/hrantova-prohrama-mom-
dlya-postrazhdalykh-vid-viyny-
mikro-ta-malykh-
pidpryyemstv-v-ukrayini 



Хто може подати заявку? 

● Малі та мікропідприємства, що релокуються або здійснюють 
діяльність в місті Київ, Київській, Львівській, Закарпатській, 
Сумській, Чернігівській, Тернопільській, Івано-Франківській, 
Полтавській, Дніпропетровській або Харківській областях; 

● Зареєстровані не менше ніж за 1 рік до дати подання заявки; 

● Зареєстровані в Україні та належать громадянам України. 



Які суми гранту? 

Мікропідприємства - 4 500 євро в гривневому еквіваленті за курсом ООН. 

Малі підприємства - 20 000 євро в гривневому еквіваленті за курсом ООН. 

Одержувачі гранту несуть відповідальність за сплату всіх податків, зборів, 
зборів та зборів у зв'язку з грантом. 

МОМ планує надати гранти 100 малим та 270 мікропідприємствам. 

Останній місяць подання заявки в 2023 році - жовтень. 



На що можна витратити кошти? 

● Придбання спеціалізованого обладнання, інструментів, необхідних для виробництва / 
переробки, та іншої діяльності компанії; 

● Оренда приміщення (до 4 місяців); 

● Ремонт і облаштування приміщень (в тому числі придбання меблів, стелажів тощо); 

● Заробітна плата (до 4 місяців) і витрати на створення додаткових робочих місць; 

● Закупівля сировини для виробничого процесу (до 50% від суми гранту); 

● Перевезення обладнання / персоналу;  

● Інші відповідні види діяльності 



4. Гранти для малих та середніх жіночих та сімейних підприємств (МСП) 

Посилання на грантову програму від USAID 
https://chemonics.submittable.com/submit/260666/2023-033 

Грантова підтримка надаватиметься на релокацію бізнесу, відкриття нового 
напрямку бізнесу, масштабування бізнесу на території України, вихід на 
міжнародні ринки. 

Сума гранту: від 10 тис. до 35 тис. дол. США 

 
Дедлайни: 16.06.2023, 24.07.2023 року 

https://chemonics.submittable.com/submit/260666/2023-033
https://chemonics.submittable.com/submit/260666/2023-033
https://chemonics.submittable.com/submit/260666/2023-033


Хто може подати заявку? 

!!! В рамках цього конкурсу не розглядатимуться грантові заявки від бізнесів, основна діяльність яких 

передбачає перепродаж товарів і послуг.  

Метою цього гранту є підтримка українських малих та середніх сімейних і жіночих підприємств*– виробників 

товарів і надавачів послуг.  

Тільки юридичні особи та ФОП. 

 

* сімейний бізнес – це бізнес, яким володіють та керують два та більше членів однієї родини;  

* жіночий бізнес – це бізнес, яким володіє одна жінка або декілька жінок (доля володіння більше ніж 50 

відсотків) та керує жінка 



Галузі, які підтримуються грантом: 

• ІТ 

• виготовлення меблів 

• переробку харчових продуктів 

• виробництво косметичних виробів 

• виробництво текстильних виробів 

• виробництво предметів домашнього вжитку 

• крафтові виробництва 

• легке машинобудування тощо.  



Власний внесок та інші умови  

Пріоритет надається проєктам із внесками грантоотримувачів, де внесок складає 

щонайменше 25% від загального бюджету.  

Внесок грантоотримувача – це витрати на діяльність, що фінансуються за рахунок 

грошових внесків або внесків у натуральній формі окремо від фінансування USAID та 

надаються або грантоотримувачем, або іншими донорами, наприклад, 

міжнародними громадськими організаціями, іноземними урядами, місцевими та 

міжнародними установами, приватними організаціями чи окремими особами. 



Гранти для підтримки експортних альянсів 

Експортний альянс – це об'єднання підприємств та приватних підприємців для спільного просування 

своєї продукції на експортних ринках, яке об’єднує не менше 5 підприємств та/або приватних 

підприємців, що мають намір підвищити рівень інтернаціоналізації своєї економічної діяльності та 

збільшити обсяг продажу своїх товарів і послуг закордон шляхом узгодження цілей та через спільні дії й 

інструменти, в т. ч. спільне фінансування заходів. 

Конкурс проходитиме у два етапи. Заявки прийматимуться: 

 I етап –  до 30 червня 2023 року включно 

II етап – до 30 вересня 2023 року включно 

Сума гранту:  від 35 000 доларів США до 150 000 доларів США 



Хто може подати заявку на грант? 

• зареєстровані в Україні неурядові організації: 

• альянси 

• асоціації 

• спілки 

• об’єднання тощо), що представляють підприємства та приватних 

підприємців певної галузі (сектору) економіки 



Основні сектори: 

• інформаційні технології 

• інжиніринг 

• виробництва (наприклад, виробництво меблів, текстилю, зооіндустрія, 

виробництво іграшок, косметики, товарів для дому, електронного обладнання 

та харчова промисловість) 

• а також креативних індустрій та послуг (наприклад, фільми, аудіовізуальні 

матеріали, мода та виробництво крафтової продукції). 



На що можна залучити кошти? 

• Залучення менеджера з експорту – синхронізувати експортні можливості та потреби учасників альянсу, 

визначити спільну мету для співпраці в межах альянсу  та розробити план учасників альянсу на період 6-12 

місяців. 

 

• Проведення аналізу не більше трьох цільових експортних ринків, запропонованих експортним 

альянсом. Такий аналіз може бути підготовлений консалтинговою компанією з інтернаціоналізації бізнесу 

або досвідченими експертами 

 

• Підвищення експортної спроможності, консалтингові послуги з розвитку експорту на обраному ринку, 

впровадження необхідної національної/міжнародної сертифікації й ліцензування продукції/послуг, оцінки 

відповідності продукції умовам технічних регламентів, та інші подібні активності, які необхідні для експорту 

на обраний ринок чи ринки, тощо). 



Додаткові можливості 

WomenINTrade EUA – веб-платформа для налагодження ділових зв’язків між українськими МСП, 
власниками яких є жінки, та підприємцями Королівства Нідерландів. 
 
Основні цілі платформи: 
 
• задовольняти потреби українських МСП, якими володіють/керують жінки, щодо можливостей підтримки з 

боку нідерландських компаній та підприємців у таких сферах: бізнес-наставництво, доступ до ринку, 
пошук обладнання, мікрокредити; 

• створити тривалі економічні зв’язки між нідерландськими підприємствами та українськими МСП, якими 
володіють/керують жінки;  

• надати жінкам-підприємицям та керівницям інструменти для вдосконалення їхніх практичних навичок 
ведення бізнесу 

 
https://www.wintrade.org.ua/ 



Keep Going Проєкт Keep Going надає матеріальну підтримку 
українцям, які наближають перемогу, та розповідає їхні 
історії. Платформу створив Дмитро Сергієв засновник 

DepositPhotos  
 
Проєкт надає медійну, інформаційну, 
фінансову підтримку та запускає  
краудфандингові збори. Звернутися по 
допомогу на сайті KeepGoing.com.ua можуть 
команди до 50 осіб чи сімейні бізнеси, 
постраждалі під час війни. 
 
Щоб дістати підтримання від фонду, 
підприємцям, які працюють в Україні, 
необхідно надіслати заявку: 
 
https://form.keepgoing.com.ua/ 
https://www.keepgoing.com.ua 



WORK4UA 

Проєкт «Працюю на перемогу» 
створений як початок 
економічного фронту країни і має 
на меті залучити фінансову 
підтримку від іноземних та 
українських громадян, компаній і 
організацій для малого та 
середнього бізнесу України, який 
працює в умовах війни. 

https://work4ua.org/ 



ДЯКУЄМО ЗА УВАГУ! 
 

Бажаємо успіхів у ваших проєктах! 
 

https://www.instagram.com/kseniashyshenok/ 


